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先自我介绍：我之前在抖音核心代理商负责对接商家在抖音的广告投放，后来 3 月份去

到一家外贸公司做 Tiktok 运营，一个月左右做出 10w 粉丝的账号。现在和朋友成立短视频

工作室，主要做 tiktok 这块。一个月产出 26w 粉左右，做过账号的粉丝总量大概有 45w 左

右。 

先给大家看几张我做的号,因为美女号容易死,所以对账号信息我就打码处理了。 

 

另外的话我也想和大家分享一下我这段时间做 tk 的经验和一些思考。 

 

  



粉丝不值钱 

先说一个重要的结论：tiktok 粉丝不值钱。 

Tiktok 是去中心化的平台，依赖算法流而不是关注流。在 tiktok 上即使粉丝关注了你，

如果你之后发一个视频，只要视频不够优质，你的视频就很难推送给你的粉丝。 

对于 tiktok 玩家来说，难点在于持续输出优质的内容，机会点在于新号也能通过一个视

频快速起号。 

对我们的启示: 

对于新手来说，先做一个高粉丝数量的账号，能给自己信心，有继续做下去的动力，并

且能找到网感，以后再做其他账号也比较好上手。 

而网感是什么？我定义为互联网情商，是对 tiktok 平台的受众，自己的粉丝对象的情

绪的感知力和回应能力。 

而对于想在 tiktok 上赚钱的朋友，就不要太以涨粉为目的去做号，花的精力多，但是回

报低。除了自己看到粉丝量蹭蹭蹭的往上涨的时候感到自我高潮外，没太多的作用，我个人

觉得性价比不高。但是如果你能涨到百万粉丝，请联系我，手已经洗干净，已经做好抱大腿

的准备了。 

短视频的玩法 

其实现在的玩法分两种：一种是做 ip，一种是批量做号。 

我们现在在这个粉丝流量红利期做 ip 好不好呢？当然是没有问题。现在搬运一些质量

稍微还不错的视频就可以收获很多的关注，涨粉速度还是很快的，想要做 ip 的朋友，现在

进场我觉得也比较合适，因为流量比较容易获取。 



而且毕竟国内优秀参考视频太多了，而且国外竞争比较小，用心去做的话会对国外普通

玩家形成降为攻击。 

另外，如果我们要做 ip 号，就得持续输出优质的内容，你的视频才能获得更大的粉丝

曝光量，才能增长更多的粉丝，这个需要精细化运营，花更多的时间去做。 

做批量账号的话就是完全不同的思路了，我们追求的是效率，只要能涨粉，什么视频涨

粉快、容易做，我们就做什么。毕竟大家都盯着小黄车出来，做好了实现财富跃迁的准备。   

所以我个人还是更倾向于批量做号，然后往里砸钱做一个高贵的 RMB 玩家。 

当然了，这只是我的一家之言，每个人的视野都有局限，如果各位小伙伴有更好的思路

玩法，欢迎进行思维碰撞，一起多多交流。 

批量起号 

首先就是手机环境这块，这个不用再多说，都是基础的问题，星球和群里面都已经分享

过很多次了，刷机就能解决好。 

其次是网络环境的问题，只要你的 vvv 不死，排除了账号的内容问题，妥妥的海外用户。

但如果 vvv 不稳定，一旦被检测到，轻则被限流，重则封账号。所以选择一个靠谱稳定的 vvv

是非常重要的。 

我自己这边的话是布控了将近百多台手机在海外，并使用群控软件去进行操控，还是挺

利索的，所以也没太担心过这类的问题。如果有需要的朋友也可以找我交流一下。 

根据自己做账号的经验，我们先用几部手机去测试出最好起粉的视频类型。只要发现好

的视频，我们就对这一个视频，进行裂变：通过软件自动处理过一遍，自己再手动剪一遍，

通过这种方式一处理，一个视频就变成了很多个不同的视频，然后直接发布就可以了，简单

且有效。 



视频质量的判断 

那视频质量怎么判断呢？基于 tiktok 的算法，平台会对你的视频的各项数据各取一个权

重，最后你的视频总权重高，就会认为你的视频质量高，然后才给你推到一个更大的流量池。

而平台主要对以下几点数据进行考核： 

1、 完播 

2、 留言 

3、 点赞 

4、 转发 

5、 关注 

 

接下来我一个一个来讲解一下： 

1、 完播。 

a.我们尽量选择 6.2s-7.8s 的视频。（批量起号做法） 

b.前期画面要有引导作用，高跟鞋特写开场、打一巴掌开场，这叫以点带面。 

c.保证视频不拖沓，节奏快。 

d.留引导，诱导关注看到最后（till the end）。 

2、 留言。（文案至关重要，可以看星球大佬分享） 

a. 在视频里向观众提问（魔镜魔镜，我是不是世界上最…的人？） 

b. 故意留槽点(拼错单词/故意说错画面内容等等) 

c. 调动观众情绪，高兴、震惊、愤怒、痛惜等。难搞但是很重要，做好了视频直接爆。 

3、 点赞。 

Eg：文案写留个小心心吧或者增加贴纸小心心跳动。 



4、 转发。 

Eg：认同的话请转发给你对象。 

5、 关注 

a. follow for more 

b. 增加关注片尾 

 

补充一个很重要的点：短视频粉丝的耐心不足。 

前 3s 没有抓住观众的注意力，观众就会滑到下一个视频了。但是留住观众 3s 后，观众

就有很大的几率会看完这段视频，所以尽量花心思在前三秒钟。 

 

引流以及变现 

大家都很重视引流变现变现这。我自己做的话引流是有了，但转化变现这块还是缺了点，

先给大家看张图。 

 

我们两个从 0 开始的号 2 天引流进站 4K，但是没转化，除了流量不太精准外，产品定

价太高了，1.6k-2k 的高客单，根本卖不动，所以还是要选好合适的产品。 

 
 

说一下 tiktok 引流方式：（文案可以自由发挥） 



1.评论截流：去别人视频下方留言：我主页有你感兴趣的东西。 

2.视频内容：通过垂直类目引流到个人主页，然后直链进行跳转。 

3.评论区引流：喜欢这个的朋友点击下方网站即可购买。（现在能在评论区里留链接） 

4.主页引流：直接点主页直链。 

5.直播间引流：通过直播间，设计话术引流至个人主页，或直接在直播间挂网站。 

6.私信引流：我这个网站有好东西，进来看看（话术要勾人）。 

渠道已经给到大家了，请各位大佬们发挥自己的主观能动性，开始神仙打架把，有好的

方法，愿意分享给我的感激不尽！大佬求带！ 

一机多号的可行性 

最后，我想说说一机多号的问题。 

我在周末线下聚会后其实得到的结论是可以一机多号，亲眼观测到的才和你们说。而且

站在产品经理的角度上来说，既然给你开通了这个切换三个账号的功能，为什么会限流呢对

吧，如果真不行我觉得这个产品经理的日子一定不太好过。 

我之前也有过一机三号的经历，我发布账号视频的时候，是完全一样的头像，完全一样

的视频内容，可能是因为这种原因才导致的只有一个号正常播放，一个号限流，一个号完全

0 播放。其实这种没有大量数据验证就得出的结论，是不太行哈，既然有不限流的案例说明

一机多号是可行的。 

 

  



总结 

总结一下今天分享的内容： 

第一点， tiktok 粉丝不值钱，达到小黄车要求的粉丝数量的账号才值钱。 

第二点， 批量起号，才是通往今后赚钱的主要路径。 

第三点， 引流多种玩法，大佬们各显神通。 

第四点， 一机多号，这是可行的，至少我亲眼见过了有成功的案例。 

 

另外各位同学现在没有起号也不要着急，而是慢慢做着找感觉，现在流量红利期，起号

并不是太难。现在最重要的就是培养网感，然后找到感觉后批量复制，希望大家早日成功上

岸，希望这次的分享能对你提供到一些参考和帮助，谢谢各位！我的微信：note199716，大

家有想法的也可以加我进行交流。 
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